我对职业道德的理解

——富国基金另类投资部总经理 李笑薇
一、尽最大努力做好本职工作

一）兢兢业业，如履薄冰：

1）主动量化投资：对于普通投资者来说，该种投资主要是满足其定投方面的需求；而机构则是要求在基准的基础上获取超额收益。为满足这两种需求，我们既要控制风险偏离，又要获取超额收益。投资经理都以获取最大收益为目标，但很多时候投资的结果并不能受到直接的控制，所以我们能做到的是敬业、不懈怠、不骄傲、不放弃、运用自己最大的智慧和最大的努力。

2）ETF投资：对投资者来说是便捷实惠的投资工具，但是对于团队和基金公司来说是非常繁琐复杂的苦活累活，做这个产品需要调动公司投资、信息、运营、市场、产品等多个部门的分工协作。做这个产品的时候，投资经理不能只关心投资本身的买卖和清单制作等，而要对其他相关部门的职责和分工进行充分的了解，并时刻关注最新的动态和信息，最大程度地利用系统等。总之要时刻保持责任心，持续学习。
二）不断创新，满足投资者需求

1）绝对回报产品：这是收益风险比较好的一个产品，适合风险偏好较低的投资者。但是开发这样的产品需要各种各样金融衍生品的介入，包括股指期货等，因此这样的一个产品会变得非常复杂。作为投资经理来说，我们除了要研究产品的收益外，更重要的是要研究其风险。从职业道德的角度来说，虽然开发这样的产品需要大量的投入，并且结果并不确定，但既然投资者有这样的需求，我们就应该尽力去开发。

2）分级ETF：这是一种有杠杆的工具，适合高风险的专业投资者，比如私募和券商自营。虽然我们前期研究下来发现研发这样的产品需要大量的投入，但是站在职业道德的角度，为了更好地满足投资者需求，我们还是决定去投入和开发。

三）团队建设，人才培养

从量化投资的角度来说，普遍认为主要是依靠模型。因此很多人认为如果把模型公开给别人，是不是本人就失去了价值。我是这样看待这个问题的：团队的每个成员，希望有交流、学习、进步和成长，在为团队作贡献的时候同时也能得到成长，个人价值得到体现，所以我们团队的文化是“学习研究，健康合作”。

四）承担公益，做投资者教育

我们需要做的是在很多新产品出来的时候，向投资者充分明确产品的风险和相关知识。这一块建议和监管部门合作，设定介入门槛和制定投资者教育的规划。

二、在发生利益冲突的时候，理清并确保利益的优先顺序。

一）当投资者利益与非投资者利益发生冲突的时候，一定是投资者利益优先。

二）当有不同投资人利益发生冲突的时候，必须要掌握公平交易原则。

三）同一个产品，不同投资人的利益角度不同。比如ETF，既有长期持有者也有短期套利者。但是短期套利者也是持有人，他们的利益原则上也需要得到保护。然而在PCF清单制作中，不同替代标志的设置，可能对套利投资人和长期持有人的影响是相反的。所以我们一方面业务要精，搞清楚标志的设置对不同投资人的影响是什么，另一方面是要有确定性的原则，就是要保护多数和长期投资人的利益。
